MARIA JOSE RODRIGUEZ
+51 980 949 973| | +511 554 8032 | Miraflores, Lima | maria.jose.rodriguez.nakagawa@gmail.com

Profesional con experiencia en gestion administrativa, control financiero y automatizacion de procesos en empresas de los sectores
comercial, salud y consultoria. Especialista en transformacion digital, analisis de datos y cumplimiento normativo. Capacidad
demostrada para liderar equipos, implementar sistemas de control interno y mejorar la eficiencia operativa en entornos complejos.
Sélidos conocimientos en Business Intelligence, Ciberseguridad y Sostenibilidad. Enfocada en generar valor a través de la innovacion,
la eficiencia, la gestion responsable de los recursos y el cumplimiento regulatorio, con dominio de cuatro idiomas. Ingeniera Industrial
con Master en Digital Business & Innovation (IE Business School). LinkedIn: www.linkedin.com/in/mariajosenakagawa-innovaciondigital

= Transformacién Digital = Gestion de Proyectos = Andlisis de Datos
= Ciberseguridad =  |nnovacion = Sostenibilidad
= Gestion del Cambio = Organizacion y estrategia = Resolucién de problemas
empresarial
EXPERIENCIA PROFESIONAL

NAKAGAWA CONSULTORES REGULATORIOS S.A.C.
Firma peruana especializada en consultoria regulatoria con enfoque multidisciplinario en telecomunicaciones, transportes, arbitraje y
transformacion digital.

Jefa de Administracion y Especialista en Transformacion Digital Agosto 2022 - Actualidad
Responsable de la transformacion digital de la firma, implementando soluciones tecnolégicas que optimizan procesos y fortalecen el
cumplimiento normativo. Supervision integral de la gestion administrativa, contable y presupuestal de la empresa, incluyendo flujo de
caja, pagos, conciliaciones bancarias y control financiero. Desarrollar investigaciones, brindar asesoria y publicar contenidos sobre
innovacion regulatoria. Ademas, liderar procesos de cambio cultural y técnico, capacitando al equipo interno en nuevas regulaciones y
mejores practicas. Reporte a Gerencia General. A cargo de 5 colaboradores.

= Reduccion de gastos operativos en 20% y recuperacion financiera mediante una restructuracion interna e implementacion de
controles contables y seguimiento mensual de cuentas.

= Disefio e implementacién de la estrategia de transformacion digital, mediante el diagndstico de procesos contractuales,
identificando y mitigando riesgos legales, financieros y operativos.

= Reduccion de los ciclos de aprobacion de contratos de 3 semanas a 5 dias mediante la implementacién de una plataforma de
firma electronica, fortaleciendo la seguridad y trazabilidad documental.

= Aumento de la productividad del equipo en un 60% y reduccion del 40% de las tareas administrativas manuales mediante la
automatizacién de procesos clave.

ALCON PHARMACEUTICAL DEL PERU S.A.
Multinacional del sector farmacéutico oftalmolégico, con facturacion de $18.7M en Pert.

Administrador de Contratos - Finanzas Diciembre 2022 - Junio 2023
Responsable de gestionar los contratos quirdrgicos y procesos de licitaciones publicas en Per(i y Ecuador, desde la recepcién de la OC
hasta la entrega del producto al cliente, asegurando la continuidad de operaciones. Andlisis de indicadores de gestion para toma de
decisiones que permitan mantener los resultados planificados. Reporte directo a Gerencia General y Gerencia de Operaciones. A cargo
de 1 practicante.

= Reduccion del 60% del tiempo del proceso de Licitaciones y 15% de costos de reprocesos, mediante la implementacién del nuevo
software para ventas publicas.

Analista Junior de Commex Febrero 2022 - Agosto 2022
Responsable de la validacion y cruce de bases de datos regionales (Peru, Ecuador, Colombia, México y Argentina), garantizando la
consistencia de informacién para planes de incentivos y generando recomendaciones que optimicen la asignacion de bonificaciones.
Reporte directo a la Gerencia de Commex Regional y al Jefe de IT de Argentina.

= Reduccion de los tiempos de analisis de data en 30% y aumento de 40% en la confiabilidad de reportes de incentivos de ventas,
mediante la automatizacion de procesos de validacion.

= Apoyo en el disefio de la estandarizacion de procedimientos para la gestidn uniforme de incentivos de ventas en la region, mediante
el andlisis de data.

Practicante Comercial — Linea Quirurgica Noviembre 2019 — Diciembre 2020
A cargo de la administracion de contratos y coordinacién de demostraciones de equipos para clinicas y hospitales en Per y Ecuador.
Asi como brindar soporte operativo y administrativo a equipos de ventas quirirgicos, desde representantes de ventas hasta el Gerente
de Ventas de Linea Quirtrgica. Responsable del analisis de métricas comerciales y presentacion de KPI’s mediante dashboards a
Gerencia General y Directores de Area en reuniones mensuales. Reporte directo al Gerente de Ventas.



= Reduccion de USD 7,000 en costos logisticos anuales, mediante la reestructuracion de rutas de entrega, negociacion con clientes
y optimizacién de inventarios para demostraciones de equipos.

FORMACION ACADEMICA
= |E BUSINESS SCHOOL, Espaiia. Master in Digital Business & Innovation. (GPA: 3.47) 2024 - 2025
= UNIVERSIDAD DE LIMA. Bachiller en Ingenieria Industrial (GPA: 3.97) 2016 - 2020

= UNIVERSIDAD SAN FRANCISCO DE QUITO, Ecuador. Bachiller de Ciencias en Ingenieria Industrial (5 ciclos) 2013 - 2015
FORMACION COMPLEMENTARIA

= Universidad de Lima. Certificado de Curso especializado en Power Bl desde Cero 2025
= |E University. Certificado de Asociado Salesforce 2025
= |E University. Certificado en Data Science, Machine Learning and Al for Business 2024
= CENTRUM PUCP. Diploma of International Business Study in Business Analytics and Information Management 2023
= CENTRUM PUCP. Certificado de Curso EdEx en Gerencia de Operaciones 2023
= Universidad de Lima. Certificado en Data Visualization: Power Bl y Google Data Studio 2022
= HarvardX. Certificado en Remote Work Revolution for Everyone 2021
= Universidad de Lima. Diploma en Ingenieria Comercial 2021
INFORMACION ADICIONAL

= Nivel de Inglés: Fluido - Profesional (Hablado y escrito)
= Nivel de Portugues: Avanzado
= Nivel de Japones: Basico
= Nivel de Office: Avanzado
= Habilidades: Google Analytics | Google Data Studio| Power Bl | Power Query | DAX | Power Pivot | ETL | SAP | Tableau | Salesforce
| Celonis | Python | SQL | RStudio | Microsoft Excel | Microsoft Visio | Google Workspace | Canva | Miro | Trello
= Articulos Escritos - Kaiteki Regulacion, 2024-2025:
- “Del Dato al Impacto: La Revolucion de los Gemelos Digitales en la Transformacion Tecnoldgica e Industrial”
- “Nueva Regulacién Europea sobre IA Generativa: Implicancias en derechos de autor y lecciones para el Perd”
- “Avances en inteligencia artificial: Notas desde Madrid”
- “Inteligencia Artificial y Teletrabajo”
- “Laforma del agua: agua para todos y puertos para China”
- “Comentarios a la Ley del Hidrégeno verde: Entre Jurassic Park, King Kong versus Godzilla y el Planeta de los Simios”
- “La Conectividad Digital: Compartiendo, Se Logra Mas”.
= Participacién en Voluntariados: Lideré campaiia digital para Allinllam, Asociacién KP y Aldeas Infantiles SOS. Co-organicé sesiones
educativas de historia del Peru para 20 nifios en Sembrando Cultura.



